
                                                       
 

Müller Nederland is een van de hardst groeiende spelers in de zuivelmarkt, bekend van de merken 

Almhof en Müllermilk. Almhof maakt natuurlijke zuivelproducten voor de Nederlandse markt en is 

een top 5 -speler in zuivel. De organisatie is het brein achter campagnes als ‘Alle lof voor 

Almhof’ en ‘The Muuh you can’t resist’ en is onderdeel van het Duitse familiebedrijf Theo Müller 

Group. Op het kantoor van Müller Nederland werken ondernemende, nuchtere, commercieel 

ingestelde mensen. De lijnen zijn er kort en er hangt een familiaire sfeer. 

 

Ons sales team is per direct op zoek naar een   

Accountmanager Superunieleden & OOH 

Functie 

Als Account Manager zorg je ervoor dat jouw klanten alle lof voor Almhof hebben én houden. Jij 

investeert in een intensieve, kwalitatieve samenwerking om de business bij Superunieleden als Plus, 

Poiesz, Spar, Boon uit te bouwen. Als marktleider binnen yoghurt weet jij de marktpositie hier te 

verder te verstevigen. Daarnaast investeer je ongeveer 15 procent van je tijd in groei in het OOH-

kanaal bij recent verworven klanten als Lekkerland, NS Retail, Center Parcs en Total. Jij gaat 

zelfstandig en doortastend te werk, bent vasthoudend en alleen tevreden met het beste resultaat. Je 

maakt slim gebruik van beschikbare interne -en externe data en het budget. Almhof/Müller zoekt een 

ondernemende en zelfstandige Account Manager Superunieleden & OOH met enkele jaren relevante 

saleservaring. Jij bent een uitstekende onderhandelaar die creatief, gedreven en resultaatgericht 

werkt. 

Profiel 

• 2+ jaar relevante saleservaring in FMCG en/of retail 
• HBO/WO werk- en denkniveau 
• Uitstekende onderhandelings- en communicatieve vaardigheden 
• Analytisch, accuraat en betrouwbaar 
• Ondernemend, zelfstandig, eigenaarschap, overtuigend, service- en klantgericht, leergierig 
• Stevige persoonlijkheid, proactief, flexibel 

 

Wij bieden 

• Een salesrol met volop mogelijkheden om je te ontwikkelen en verder door te groeien 
• Nauwe samenwerkingsverbanden met collega’s van andere afdelingen 
• Een rol bij een innovatieve en snelgroeiende, internationale zuivelspeler 
• Een plek in een compact en hecht team van aanpakkers dat ontwikkelingen met elkaar deelt 
• Een ambitieuze, warme en gezellige werkomgeving met focus op productontwikkeling en 

innovatie 
• Fulltime functie (32 uur bespreekbaar), hybride werken is mogelijk 

 
Heb je interesse in deze uitdagende functie en denk jij de kandidaat te zijn die wij zoeken? Stuur dan 
je motivatie, voorzien van een CV, t.a.v. de heer R. Wolf, via info@almhof.nl   
 
Acquisitie naar aanleiding van deze vacature wordt niet op prijs gesteld 


